
Propozycja współpracy – Strategia i sprzedaż.
Proces strategiczny, który porządkuje działania i

prowadzi do sprzedaży.

Z czułością do detali, z odwagą do decyzji.
Wsparcie strategiczne, które prowadzi do realnych wyników.
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Pomagam uporządkować ofertę, komunikację i
działania sprzedażowe w Twoim biznesie. Wspólnie

wypracujemy jasny kierunek, strukturę oferty i sposób
mówienia o Twoich usługach. Pracuję kompleksowo:

od diagnozy i analizy, przez strategię, aż po konkretne
rekomendacje i plan działania.

Strategia i sprzedaż
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Wstępna oferta cenowa

W pakiecie:

2 spotkania strategiczne (po 2
godziny, online)
Przegląd działań, komunikacji,
oferty i konkurencji
Kierunek komunikacji i unikalna
propozycja wartości
Pomoc w budowie oferty i ścieżki
sprzedażowej
Propozycja komunikatów (np. pod
posty / landing)

W pakiecie:

1 spotkanie strategiczne (2
godziny, online)
Przegląd obecnych działań (oferta,
komunikacja, kanały)
Diagnoza wyzwań i potencjału
Rekomendowany kierunek działań
Podsumowanie w formie notatki z
rekomendacjami

W pakiecie:

3 spotkania strategiczne (po 2
godziny, online)
Głęboka analiza działań, klientów,
komunikacji i konkurencji
Strategia oferty i komunikacji
sprzedażowej
Propozycja kampanii / cyklu
contentowego
Doradztwo 1:1 w wybranym
obszarze (np. e-book, prezentacja,
landing)
30 dni wsparcia mailowego

Dla kogo: dla osób, które chcą
uporządkować komunikację i ofertę,

ale nie potrzebują pełnej strategii.

Dla kogo: dla marek, które chcą mieć
całościowy plan i gotowość do

wdrożenia.

Dla kogo: dla marek, które chcą
uporządkować przekaz i przygotować

ofertę gotową do sprzedaży.

Pakiet MINI – Kierunek i
fundamenty

Pakiet STANDARD – Strategia w
działaniu

Pakiet PREMIUM – Strategia,
sprzedaż, struktura
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Co zyskujesz dodatkowo w każdym pakiecie?

MINI

Dodatkowa konsultacja follow-up (30 min)

Checklista do uporządkowania oferty 

Szablon bio / oferty / posta sprzedażowego

Dodatkowe 7 dni na pytania mailowe

Mini-plan działań po spotkaniu

Dostęp do zamkniętego folderu z materiałami

Dostęp do rozszerzonej checklisty

Edytowalny szablon prezentacji

STANDARD PREMIUMDodatkowe elementy zawarte w
pakiecie:

Każdy z tych komponentów wspiera Cię w procesie – traktuję je jako naturalny element współpracy, nie osobną usługę.
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Pakiet MINI – Kierunek i fundamenty

Pakiet STANDARD – Strategia w działaniu

Pakiet PREMIUM – Strategia, sprzedaż, struktura

Przegląd działań, diagnoza wyzwań, kierunek komunikacji. Podsumowanie w formie rekomendacji
W cenie również materiały wspierające wdrożenie

 1200 netto

Przegląd działań i konkurencji, struktura oferty, ścieżka sprzedaży. Propozycje komunikatów i plan działań
W cenie pakietu także dodatkowe wsparcie wdrożeniowe

 2400 zł netto

Dogłębna analiza, strategia sprzedażowa, komunikacja, cykl contentowy. Doradztwo 1:1 + 30 dni wsparcia mailowego
Cena obejmuje również kompleksowe wsparcie po zakończeniu współpracy

 3900 zł netto
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Opcja dodatkowa - Warsztat strategiczny
Jeśli nie potrzebujesz całego procesu, ale chcesz przepracować konkretny

temat — warsztat strategiczny to dobra opcja na start lub jako osobne,
intensywne spotkanie.

Dla osób, które:
potrzebują zewnętrznej perspektywy,
mają konkretny problem do przegadania,
chcą ruszyć z miejsca z jednym wybranym obszarem.

W ramach warsztatu otrzymujesz:
1 spotkanie online (2 godziny)
Praca 1:1 nad wybranym tematem:
np. oferta, komunikacja, działania promocyjne, struktura usług, storytelling, sprzedaż
Podsumowanie z kluczowymi rekomendacjami

Cena: 490 zł netto.
Warsztat możesz potraktować jako punkt wyjścia do dalszej współpracy – koszt warsztatu zostanie odliczony

przy zakupie pakietu PREMIUM.
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Kontakt

Anna Szumielewicz

Z przyjemnością będę wspierać

rozwój Twojej marki.

biuro@bcbyann.eu
opcjonalnie:

bcbyann@gmail.com

+48 517 305 137

Skontaktuj się ze mną przez
formularz

Kliknij tutaj
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https://bcbyann.eu/kontakt/

